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Economy

如何突破产业发展的“瓶
颈”，让白枇杷产业焕发持久活
力？相关专家认为，要从之前重视
量的增长变为注重质的提升，提高
单产、品质和经济效益，适度规模
经营的同时，走转型升级的新路
子。

引进先进技术，改变生产方
式，调整品种结构是当务之急。专
家表示，采用新技术，如采用轻型
栽培、大棚设施种植、引进无人机
喷药、生物防治等技术不仅可有效
降低生产成本，还能实现产品的标
准化管理；而引入早中晚熟品种，
丰富品种搭配，完善产业结构，不
仅延长了销售周期，还可以满足多
样的消费需求。越溪乡锡安山水果
专业合作社便尝到了甜头，今年合
作社的 7亩大棚白枇杷提前一个月
上市，售价高达80元每斤，经济效
益非常可观。“大棚是永久性投
资，万一遇上寒潮，效益就可观
了，就算气候正常，提前上市，价
格预计可提高60%以上。”合作社负
责人林岳兵告诉记者。

让人振奋的是，县农林技术部
门也在为不断提高枇杷种植技术做
出努力。日前，中国枇杷分会宁海
服务站正式成立，服务站专家将通
过技术输出等方式，在品种改良、
配方施肥、树形变革、品牌提升与
推广等方面给予枇杷种植户专业指
导，帮助他们优化产业结构，做大
做强品牌，延伸产业链，提高综合
效益。

记者走访发现，对于如何解决
枇杷“走出去”的难题，已经有人
找到了良好的解决方案。喵到良品
商贸有限公司通过淘宝、朋友圈、
微享会（集结了宁波20多个微商联
盟）等网络途径，让 5000余箱白枇
杷走向了北上广深等大都市。“针
对白枇杷难保鲜难贮运的问题，我
们改进了包装设计降低损耗，并通
过高效的配送链，让消费者隔天就

能收到完好无损的新鲜枇杷，枇杷
在运输过程中的损耗几乎为零。”
喵到良品负责人周媛媛认为解决市
场半径过小的问题当务之急是培植
专业电商团队，增强果农的互联网
思维，开拓网销渠道。

延伸产业链条，深挖白枇杷医
用价值，开发枇杷膏、枇杷花茶等
深加工产品也有助于宁海枇杷走出
去。美栖饮品引进枇杷花深加工生
产线，通过从农户处收购疏花环节
摘下来的花瓣、花蕾，经过烘干、
爆炒、提味等工序，把枇杷花变废
为宝进行销售，近 3年年均销售额
达到1000万元。

如何做强宁海枇杷产业？专家
认为要做好一二三产业融合，以枇
杷撬动乡村旅游，将成为产业发展
的重要路径。白枇杷节的举办一定
程度上带动了一市三产的发展，每
年的白枇杷上市期间，大批市民赶
往一市参加白枇杷节，购买采摘白
枇杷。但由于缺少景区规划意识，
乡村游深度有限，无法提供真正意
义上的沉浸式体验，无法吸引更多
的游客。因而深度挖掘枇杷文化资
源，培植农户的开发热情，展示出
农耕文化、乡土文化、节庆文化、
饮食文化等多方面特色，将吃、
住、玩等场景都规划在旅游开发蓝
图中，实现枇杷产业在文化层面的
转型升级，也是当地政府最紧迫的
工作。

发展产业之余，减少果农的后
顾之忧也相当必要。“要改变果农
看天吃饭的现状，增强他们对产业
的发展信心，就必须加强保险工
作。”专家表示，如今我县推出白
枇杷气象指数保险，但由于商业保
险基础保费高，让不少中小型合作
社望而却步，因此增加农业政策性
保险的补贴力度，对稳定产业非常
重要。此外，当地政府还呼吁果农
们要加强品牌意识，不要为了蝇头
小利坏了产业名声。

破解产业发展的症结
转型发展、加强产业融合或是长远出路

“致富果”红火背后存隐忧
——宁海白枇杷产业现状调查

六月初，宁海白枇杷采摘已经进入了尾声。在白枇杷主产区一市镇，家家户户都在忙着扫尾，抢着售出最后一波“黄金果”。
宁海枇杷产业自上世纪80年代开始起步，至本世纪初我县成功育成优质白沙新品种“宁海白”，2003年我县开始大力发展白沙枇杷种植。

十几年来，宁海枇杷种植规模不断扩大，至今全县已达到1.5万亩，“宁海白”枇杷先后获得“宁波市十大名果”“中华名果”等称号，“一市”
商标被评为“宁波名牌”。我县枇杷产业一直扮演着高优农产品的角色，始终保持稳健的市场态势，让不少果农唱响了致富歌。

但水涨船高的人工成本、传统销售体系的局限性、果实品质退化……无不让这个产业暗流涌动。宁海白枇杷产业能否保有长久的生命力，
还是会盛极而衰，前途暗淡？我们希望通过剖析白枇杷产业面临的真实现状，为下一步发展提供新的思路。

作为“宁海白”枇杷的主产区，一市镇枇杷种植
面积达到了1.2万亩，占全县面积的80%。枇杷产业
的崛起让这个籍籍无名的小乡镇冠上了“浙江枇杷
之乡”的美誉，该镇家家户户都种上了“黄金果”，依
靠白枇杷，村民走上了致富路。曹家村是白枇杷产
业致富的生动样本，全村 230户人家，光是白枇杷，
曹家村人均收入就达8000元以上，不少大户年收入
都在二三十万元以上。

但“致富果”带来的隐忧也不少。2016年全镇
白枇杷遭遇冻害，果农颗粒无收。近年来不断上涨
的人工成本也让果农们措手不及。“今年预计销售收
入 70万元，其中套袋、采摘的小工钱就支出近 18万
元，还不包括施肥、除草的人工费用。”红香园水果专
业合作社大户叶卫勇表示。业内人士也告诉记者，
从选果、套袋到采摘，枇杷的人工成本约占售价的
30%左右，也就是说1公斤枇杷40元中，12元是人工
成本。

不仅人工成本水涨船高，“用工荒”的难题也困
扰着果农。枇杷种植过程中，疏花、疏果、套袋都需
要大量劳动力，且采收时间集中，极易出现劳动力短
缺的问题。一市曹氏果业合作社负责人曹善钗告诉
记者，在套袋期，一天工钱 120元还要包接送与中
饭，却依然找不到有经验的小工。由于错过了最佳
的套袋时间，自家园里不少果树出现了严重的裂果
和落果，损失严重。而到了采摘期，熟练的采摘工更
是难寻。“家家户户都种了枇杷，自己家里的活都忙
不过来，哪里有心思给别人打工。”一果农告诉记者，
如今请一个男雇工，每天都要150元。

白枇杷产业所面临的危机不仅是成本上升，还
体现在品质的下降和销售的局限性。记者调查过程
中，不少消费者认为，宁海白枇杷的味道没有以前

“惊艳”了，水分少糖度低，已经不复当年的甜美了。
更有人认为，白枇杷的品质一年不如一年正是该产
业逐渐式微的一个迹象。

记者还发现，白枇杷鲜果还存在销售半径过小、
市场覆盖有限的问题，由于果实不易运输，白枇杷鲜
果市场主要集中在宁海、宁波、杭州等地，省外市场
鲜有涉及，一旦遇上丰年，果农便遭遇卖难问题。如
2014年，白枇杷迎来大丰收，产量超过2000吨，但由
于县内市场饱和，供大于求，价格跌至常年的50%左
右。好货贱卖，关键是没有打开外面广阔的市场。

此外，深加工不“深”也制约了枇杷产业的发
展。目前，宁海白枇杷深加工水平依然较为初级，技
术含量不高，产品主要为枇杷花茶、枇杷酒、枇杷膏、
枇杷醋、枇杷脆片等，其中不少是手工作坊制作，不
仅效率低而且食品安全得不到保障，对叶、核的药用
价值的开发较为缺乏。“现在枇杷加工产业链，科技
渗透相当有限。”在县林特总站副站长冯健君研究员
看来，枇杷深加工还有更多潜力。

看似喜人的白枇杷产业，实际上却是暗流涌动。

白枇杷产业暗流涌动
成本高、出去难让产业陷无形壁垒

种种隐忧，迟早将重创白枇杷产业和
种植农户，如何防微杜渐，首先要找出产
业的“症结”所在。

在一市镇，漫山遍野露天栽种的枇杷
树成为了美丽的风景，但也让县农林专家
们感到忧心——品种单一、先进农业技术
应用普及率低将严重制约产业发展。

冯健君告诉记者，我县“宁海白”的
种植面积占到总面积的80%以上，形成了产
业的集聚，却存在明显的缺陷。“宁海白”
作为当前我国白沙枇杷的主栽品种，以果
形中等、糖度高、酸甜适口而著称，综合
指标处于各品种前列，但是抗冻性差，皮
薄易裂果，需套袋等缺点又导致其生产成
本较高。就在今年，受到晴暖多雨天气影
响，果实在膨大期生长过快，裂果现象严
重。据果农反映，采收来的枇杷裂果率达
20%以上。同时，品种单一不仅导致枇杷上
市时间集中，如遇到极寒天气，还容易让
果农面临绝收的困境。

先进农业技术在白枇杷产业中的应用
也乏善可陈，测土配方、生草栽培、大棚
设施栽培等技术应用率不高。“现代农业应
用测土配方，通过测量土地中的元素含
量，缺什么补什么，因地施肥已经非常普
遍。”冯健君表示，而种植白枇杷的果农依
然按经验施肥，盲目施肥，导致了土壤板
结、果树树势下降，造成品质不均衡，甚

至引发枝枯病。2010年，一市镇枇杷产区
大面积爆发枝枯病，发病树体陆续枯死，
其中宁海金林枇杷基地、一市镇九龙山庄
部分枇杷基地尤为严重，近70%的树体感染
发病。截至目前，枝枯病累计发病面积已
有上千亩。记者了解到，目前浙江省枇杷
设施栽培面积约有 2000亩，面积最大的为
台州、衢州，规模较大的县市区有玉环、
温岭、衢州等地，而宁海全县大棚面积仅
有几十亩。

此外，果农缺乏先进的经营理念也让
“宁海白”枇杷品质和口碑开始下滑。对于
不少人质疑白枇杷品质逐年下降的情况，
业内人士认为原因是多方面的。除了生产
技术跟不上直接导致了果实品质下降外，
部分原因是果农太过急功近利。今年5月中
旬，不少果农为了率先抢占市场卖得高
价，提前采摘未成熟的枇杷，直接导致枇
杷的品质、风味下降；还有人为了节省劳
动力成本，未进行分批采收，采收不均
匀，导致果实品质参差不齐。而果农品牌
意识弱，让“李鬼”扰乱市场成了白枇杷
品质下降最突出的原因，“如今宁海市场上
白沙枇杷的品种有五六个，均冠上‘宁海
白’枇杷之名上市销售，而县外枇杷也鱼
目混珠，以次充好，比起正宗的‘宁海白’
枇杷，它们的价格低廉但品质无法保障。”业
内人士分析道。

高优产业也需居安思危
先进技术、经营理念缺失背后的品牌沦陷
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县农林部门邀请果类种植专家考察大棚枇杷果类种植专家在测试枇杷糖度

“宁海白”作为白沙枇杷的主栽品种，以果形中等、糖度高、酸甜适口而著称

白枇杷节吸引了游客前来采摘


