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本报讯（张梅美）“骑上自行

车，我们出发！”5 月 12 日，钟楼居

民区党总支组织开展了“骑看朱泾

变化”活动，39 名党团员骑着自行

车，以金山体育馆为出发点，骑游

途经全国文明村——大茫村、上海

珠丰甜瓜专业合作社，最终到达东

林寺。“这次我们党总支部和六家

共建单位一起进行骑游活动，一方

面是拉近共建单位党组织之间的

距离。另一个原因，就是感谢他们

这些年为钟楼居民区做的贡献。”

钟楼居民区党总支部书记、居委会

主任彭岚真诚地说道。

据悉，钟楼新村是一个老小

区，小区里的很多公共设施都陈旧

了，尤其是部分道路破损，影响了

居民们的安全出行。一边是居民

们迫切的需求，一边是居委会资源

的短缺，如何解决好这个问题，成

了横亘在钟楼居委会面前的难

题。“当时金山公路建设有限公司

就主动认领这个‘小区美容师’项

目，负责道路的维修和绿化的养护

等。”认领之后，金山公路建设有限

公司当即就派人将钟楼小区内破

损路面的情况排查了一遍，不久

后，这些破损道路变得平坦了，连

路沿也修补整齐了。不仅如此，自

此之后，金山公路建设有限公司每

个月都会派人进行道路检查，每半

年进行一次道路修补，确保小区道

路平坦畅通。

除了日常道路维护，遇到突发

事件时，他们也会尽力帮忙。在寒

潮来临时，金山公路建设有限公司

立即打电话给钟楼居委会询问情

况，并表示如果小区内道路结冰，

他们会立刻派撒盐车过来帮忙。

事情虽小，但是有时候就是一句问

候，却能在寒冬里传递一份温暖。

与此同时，区第一实验小学的

“心灵驿站”为辖区内的孩子们带去

了欢声笑语；金山疾病预防控制中

心帮扶辖区内一户贫困家庭十年不

间断；妇幼保健所为需要的妇女们

带去了免费妇科病检查项目；中桥

律师事务所常驻钟楼居民区，定期

为居民们调解矛盾，提供法律咨询；

朱泾房管所时常为居民们带去房屋

相关方面咨询，为居民们答疑解

惑。这六位“亲家”充分发挥优势，

积极认领公益项目，不仅弥补了钟

楼居委会社会资源不足的短板，更

是让社会力量参与到社区治理中，

服务群众更主动，更贴心了。

“这些为民服务项目做得好不

好，居民们的感受最深。”每年到了

年底，就是“验收”六位“亲家”劳动

成果的时候了。钟楼辖区的居民

们通过对“我最看好的公益项目”

进行投票，选出他们心目中最喜欢

的结对共建单位所做的公益项

目。每到这时，也有不少居民“烦

恼”，“每一个项目对我们来说都是

受益的，真的很难选择。”

纵向让社会资源下沉到社区，

横向让结对共建单位加深联系，这

是钟楼居民区党总支区域化党建

的一大特色。“除了这次的骑行看

朱泾活动，我们在接下来的几个月

里，还会组织开展‘两学一做’联合

党课、知识竞赛、职工体育大联欢

等活动，提供一个平台，将这六家

结对共建单位联系在一起，让他们

之间更多一些互动交流。”

讲身边故事，学身边先

进。5 月 13 日上午，我镇“茶

馆小喇叭”走进大茫村宅基头

开讲，宣讲成员用亲切的金山

方言，讲述身边人、身边事，阐

述道德准则，传递党的声音。

此次宣讲内容主要为镇

党委书记蒋永华同志先进事

迹。活动现场，大茫村青年

干部金超、朱泾二小教师杨

晓燕等宣讲成员为大家讲述

了一个个有关蒋书记的小故

事，通过《一只月饼过中秋》

《西林告急》等故事弘扬了一

名基层好干部一身正气、甘

于奉献的道德情操。

如何通过“茶馆小喇叭”

把当前政策精神原原本本传

递给广大群众，起到春风化

雨、润物无声之效？今年以

来，我镇精神文明建设和新闻

宣传办公室积极组建以基层

干部、草根达人、学校师生为

主的“茶馆小喇叭”宣讲队

伍，注重融合方言、说唱、微

电影等文艺形式，把党的路

线、方针、政策编排到故事、文

艺节目中，并结合金山区创建

全国文明城区、朱泾镇创建全

国文明镇、及“两学一做”学习

教育等内容，开展宣讲，努力

营造良好的社会氛围。

据悉，“茶馆小喇叭”是一

种创新的教育宣讲模式，让精

神文明建设更接地气，旨在让

身边人讲身边事，用身边事感

染身边人。接下来，“茶馆小

喇叭”宣讲队还将结合两个

“六点半”工作，走进茶馆；借

助社区文艺资源，送戏下乡；

同时走进各基层单位、百姓讲

堂，多形式讲述身边的好人好

事，宣传社会主义核心价值

观，让老百姓听得懂，记得

住。

汝晶晶 摄

骗子的诈骗手法时常翻新，往常

大多被骗的都是淘宝买家，然而近日，

暂住新农的淘宝新手卖家祝先生却被

骗子以收取“保证金”为由骗走 1000
元。

祝先生不久前在淘宝上注册了一

家卖服装的店铺。5月上旬的一天，有

一位旺旺昵称为“cyhj31375909lang”
的顾客拍下商品后，声称不能付款，并

发来一张系统消息的截图，显示店铺

因未交保证金存在风险。那位“热情”

的顾客还问祝先生要了QQ号，说是让

淘宝中介联系他。没多久QQ名为“淘

宝客服已认证 100”请求添加祝先生为

好友，祝先生通过好友认证后，“客服”

要他缴纳“消费者保证金”1000元，并

发来缴费二维码，祝先生立即使用支

付宝扫描付款。结果等他缴费后，“客服”

又游说其参加“7天退换服务”并缴纳3000
元保证金。此时祝先生才察觉有异，觉得

自己可能被骗，马上报警求助。

警方提醒,“消费者保障计划”是

淘宝网推出的一项保障消费者利益的

服务，保障金只是被暂时冻结，卖家可

随时申请取消，拿回保障金。其实，无

论是买家还是卖家，都需提高警惕，切

勿轻易地将自己的钱财转入不知名账

户内。一旦发现被骗，请及时拨打 110
报警或与淘宝客服等专业第三方平台

进行反馈核实。 何晓英

五龙豆腐，笔者早就听人说起过，但一

直没时间去探访。有一次，两位媒体同行

去朱泾采访，竟得意地各拎了块豆腐回来，

说“抢”到了当天的最后两块豆腐。

这家豆腐坊，据说很“牛”。哪怕生意

再好，店主老陈每天坚持只做那么多豆腐，

很多时候，人们中午赶过去，店里的货已经

卖光了。三十多年来，这家小小的豆腐坊，

似乎从没变过，一直开在五龙村的老地方，

一直是“小时候的味道”。

因为担心豆腐卖光、店主关门，笔者特

地赶在了上午11点之前过去。带路的周老

师，今年58岁，是土生土长的五龙村人。

他说，这家做的豆腐，自己从小吃到

大。前些年搬到镇上，买过几次超市里的豆

腐，总觉得没味道。现在买豆腐，还是会到

村里来，“好多城里人还坐车来买豆腐呢”。

到了五龙村，笔者才发现，村头有座颇

具规模的五龙禅寺，豆腐坊就在寺外的路

边。据说，这座禅寺历史悠久，是金山在解

放后第一家开放的寺庙，也是江南地区少

见的佛、道在一处的宗教场所。

五龙豆腐坊门面很小，若不是周老师

指点，一眼看过去，竟很难发现。店主老陈

不在家，他的爱人袁阿姨守在门口，但面前

摆着的豆腐、百叶等，快卖完了。

“一半被区里大大小小的酒店订走了，剩

下的一半就放在门口零售。”袁阿姨介绍说，

许多人从寺里出来后，总会买点豆腐带回

家；时间长了，五龙豆腐坊的名气越来越响，

一些市区人还专门开车过来烧香、买豆腐。

袁阿姨家做的豆制品，只有传统的四

个品种：豆腐、百叶、香干、油豆腐。正说

着，一位村民来买油豆腐，10 元钱称了一

大包，看来价格并不贵。“买回去做油豆

腐塞肉，她家的油豆腐好吃……”面对询

问，害羞的村民答了两句就匆匆离去。

这豆腐到底好吃在哪儿？袁阿姨看笔

者一直将信将疑，便用小铲刀切了一点生

的白豆腐，请笔者品尝。虽然并不期待白

豆腐能有什么滋味，但一入口，笔者就品出

了浓郁醇厚的豆香，丝毫不是想象中的寡

淡味道，生豆腐竟也十分好吃。

生怕剩下的豆腐被别人买走，笔者对袁

阿姨说：“先来一块豆腐，称好放在一边！”

豆腐好吃的奥秘，就在于他们坚持的

传统做法。据说，店主老陈的父亲，当年就

在村里开了一家豆腐坊，远近有名，后来将

手艺传给了儿子。老陈不愿扩大规模，就

是因为他坚持的是老工艺，量大了怕忙不

过来。

从浸豆、打浆、煮浆、过滤，到点浆、蹲

脑、成型，每一道工序他都亲力亲为，绝不

走样。即使煮豆浆，也从不用省时省力的

煤气灶，而是坚持用传统的土灶头，说是这

样豆腐才白嫩、好吃。

每天凌晨 1 点，老陈和妻子就起床了。

先将浸泡过的黄豆拿出来打浆，这中间就

有门道，“黄豆的浸泡是有讲究的，夏天只

需浸泡 4 个小时，而冬天则要 3 天 3 夜。一

定要用冷水浸泡。”

点浆，更是他家做豆腐的核心技术。

“老陈坚持用盐片与石膏进行点浆，这一步

他做起来总是特别仔细，一边搅拌一边观

察，等着豆浆凝结。”豆腐嫩不嫩，主要就是

把握好盐片、石膏与豆浆的比例。“老陈说，

自家用的是纯盐卤，绝不用添加剂。

早上 6 点多，新鲜的豆腐就摆到了门

口，开始迎接来来往往的客人。

家乡的这一抹豆香，也让许多年轻人

难忘。张爱平出生在朱泾，现家住徐家

汇。她说：“小时候，我就一直吃五龙豆

腐，至今都忘不了那个味道。所以，每次

回金山，我都要开车来买五龙豆腐。”

黄勇娣 张梅美
（此文同时刊登于“上海观察”）

五龙禅寺旁，坚持原味的豆腐坊当
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“茶馆小喇叭”开讲了！

钟楼居民区党总支以区域化党建引领社区治理

弥补资源短板 消除服务盲点
（上接第1版）正是对农业怀着深

厚感情的他，决定承包下来。但是

他的母亲因为常看到自己儿子割

稻的劳累，有时整夜维修收割机而

心疼，不愿再看到儿子的艰辛，更

何况没有一点种田经验，曾反对

过，曹永光却安慰母亲，表示趁年

轻，一定要尝试。到收获季尽管产

量不高，每亩地赚了200元，但也足

以令曹永光感到欣慰。

随着种田技术逐渐成熟，曹永

光思考起一个问题：“进行规模种

植，这样开辟出致富路。”2009 年 4
月，曹永光同村里 5 位种粮户一起

合办了上海永顺水稻种植专业合

作社，规模进一步扩大。与此同

时，他们还向周边家庭农场主提供

机种、机收、田间管理技术全程服

务；也使得在合作社务工的村民得

到实惠，务工村民将学来的技术在

自留地上种植经济作物，带动村民

共同增加收入。

曹永光与农业打交道近 20年，

如今他承包了 198 亩农田，经过他

的精心耕作，已成为大有作为的良

田。这几年，善于思考的他又在琢

磨：“其中自己承包的一小片农田

是低洼田，只能种一季水稻，几乎

没有效益，崇明有稻蟹共养，为什

么虾不可能呢？”由此，为及时适应

市场需求，去年，他投入了53万元，

探索发展出“虾稻共养”生态种养

新模式。在75亩稻田里开挖围沟，

试养南美白对虾、罗氏沼虾，仅虾

一项产值就达 90 多万元。稻田里

有生物滋养，而且不打农药，通过

田边放置盛谷杀虫灯来捕虫，绿色

环保，所以产出的稻米也格外香，

一斤米能卖到3元。他说，“过去每

亩地收入700元已经很高了，现在，

一亩地仅虾的利润就有5000多元，

加上品牌稻米，一亩地能赚5500多

元。2015 年 75 亩地净利润 41.9 万

元。”今年，曹永光划出 140 亩土地

开挖虾塘，并在稻田内继续进行虾

稻共养，以达到虾、稻同步增产、品

质同步提升。同时，他因地制宜注

重乡土特色，积极推广有机、无公

害农产品，种植西甜瓜40亩。

谈及今后，曹永光还将尝试水

稻养鳝，新增 20 亩地，开发农业休

闲旅游。他说，“国家越来越重视

加快发展现代农业，这让我种田的

劲头更足了，种田也种出了甜滋

味”。 汝晶晶

现 家乡美


