
上海下一步将加快推动国际再保险中心建设进程，更好地发挥上

海保交所的机制和服务优势，完善充分开放的上海再保险市场体

系；提高对大型风险、巨灾风险、特殊风险的再保险供给能力，努

力将上海再保险市场建设成为承接特殊风险与离岸风险的“桥头

堡”；对照国际标准推进制度创新，为上海再保险市场营造具有国际

竞争优势的一流营商环境，力争建成一个既能服务全国，又具有区

域乃至全球影响力的再保险中心。
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■本报记者 张淑贤

在金融业新一轮对外开放背景下，

我国保险要素市场和行业基础设施——

位于浦东的上海保险交易所在国际化建

设方面也有了重大进展。8月 8日，上海

保交所国际再保险平台正式上线，助推

我国再保险市场进一步对外开放，持续

提升我国在全球再保险市场的定价权和

话语权。

下一步，上海将加快推动再保险中

心建设进程，提高对大型风险、巨灾风

险、特殊风险的再保险供给能力，力争建

成一个既能服务全国，又具有区域乃至

全球影响力的再保险中心。

依托FT账户提供跨
境清结算

再保险在国际上称为“分保”或“保

险的保险”，是指保险人将其所承保危险

责任的一部分或全部，向其他保险人再

投保的行为。作为保险市场一种通行的

业务，再保险可使保险人不致因一次事

故损失过大而形成对赔偿责任履行的影

响。

国际再保险平台是上海保交所为满

足再保险市场需求而打造的线上场内交

易平台，既能满足合约分保、临时分保、

比例分保、非比例分保等各类再保险业

务需求，也涵盖了再保险邀约、询报价、

交易、摊赔、账务、结算等各个交易环节，

使各交易方账务、财务的工作量压缩到

原先的五分之一，交易周期可由原来的

两三个月缩短至两三天。

与上海保交所打造的其他场内交易

平台相比，国际再保险平台在引进境内

外参与主体的同时，还依托上海自贸区

自由贸易账户体系（FT账户），可为境内

外再保险参与主体提供高效便捷的跨境

资金清结算服务。同时，运用FT账户人

民币跨境结算创新机制，也可提升再保

险资金跨境清结算的安全性和监管的有

效性。

2017年5月，中国银行上海分行即为

上海保交所开立了人民币和美元 FT 账

户，该行也成为上海保交所首家FT账户

结算银行，以及国际再保险平台指定服

务银行之一。

在自由贸易账户体系下，上海保交

所国际再保险平台提供的跨境清结算效

率大幅提升。其中，境内保险机构无需

注册在上海自贸区，也可通过上海保交

所场内结算共享FT账户带来的便利；境

外保险机构通过开立自由贸易账户，可

按准入前国民待遇原则享受相关金融服

务，且 FT 账户对离岸账户划款时，直接

凭收付款指令即可办理。

“保交所开发的清结算和银保资金

划付系统，支持多周期、多方式结算。”上

海保交所董事长曾于瑾表示。

日前发布的“上海扩大开放 100条”

行动方案，明确指出“在风险可控前提

下，为保险机构利用自由贸易账户开展

跨境再保险与资金运用等业务提供更大

便利”，随着上海保交所国际再保险平台

开通FT直通账户，为再保险资金提供跨

境清结算服务，该开放举措已正式落地。

上海自贸区金改创新
的新成果

建设上海国际再保险中心是贯彻落

实国务院加快推进上海国际金融中心建

设和上海自贸区建设的重要举措，也是

保险业进一步深化改革、扩大开放的必

然选择。

改革开放特别是浦东开发开放以来，

上海已成为全球金融要素最为齐全、金融

交易总量最为活跃的地区之一。但与其

他国际金融中心相比，再保险交易以及相

应的要素市场建设依然是一个短板，在机

构集聚度、基础设施、政策支持、专业人才

数量、国际定价权等方面存在一定的差

距。曾于瑾表示，上海保交所更需发扬改

革担当的精神，打通制度性梗阻，把填补

短板作为改革的重要任务；更需推动与国

际市场规则的对接，提高境外机构在境内

再保险市场的参与程度。

作为国务院批准设立的全国性保险

要素市场和行业基础设施，上海保交所

建设的国际再保险平台是国务院批复的

“3+1”（国际再保险、国际航运保险、大宗

保险项目招投标、特种风险分散）重点业

务平台之一，也是贯彻落实上海自贸区

“金改 40条”关于推动形成再保险定价、

交易中心的重要载体。在曾于瑾看来，

该平台的正式上线，既是上海自贸区金

改创新的新成果，也是多层次再保险市

场建设的新尝试。

未来，上海保交所还将进一步完善

国际再保险平台的业务规则，持续对系

统进行功能升级，拓展更多类型再保险

业务，为进一步扩大我国再保险业对外

开放、促进境内外保险市场的融合发展

提供助力。

推进国际再保险中心
建设提速

再保险是国际性最强的保险业务，

在联系我国保险市场与国际保险市场方

面发挥着重要作用，也是保险市场与资

本市场、货币市场等其他金融市场之间

的桥梁和纽带。

国际成熟的金融中心，如伦敦、纽

约，也均是国际知名再保险中心。国际

再保险中心发展的经验表明，推进上海

再保险中心建设，有利于集聚国际知名

再保险机构，构建面向全球的再保险产

业链，对推动再保险机构、律师事务所、

保险资产管理机构集聚具有积极作用，

有利于提升上海国际金融中心建设的能

级，有利于逐步提高我国再保险业的国

际影响力和市场话语权。

记者获悉，上海下一步将加快推动

国际再保险中心建设进程，更好地发挥

上海保交所的机制和服务优势，完善充

分开放的上海再保险市场体系；提高对

大型风险、巨灾风险、特殊风险的再保险

供给能力，努力将上海再保险市场建设

成为承接特殊风险与离岸风险的“桥头

堡”；对照国际标准推进制度创新，为上

海再保险市场营造具有国际竞争优势的

一流营商环境，力争建成一个既能服务

全国，又具有区域乃至全球影响力的再

保险中心。

目前，上海已建立了较为完备的再

保险产业链，再保险公司、直保公司、自

保公司和保险经纪公司等市场主体数量

稳步增长，承保能力与管理水平不断提

高。其中，上海已集聚的3家外资再保险

公司、2家中资再保险分公司与 1家自保

公司均设在浦东，劳合社（中国）公司和

全国首家中资控股的专业再保险经纪公

司——江泰再保险经纪公司也均落户浦

东。

■本报记者 张淑贤

在保险业新一轮对外开放之际，一些

保险公司已是昔日保险业对外开放的受

益者，复星保德信人寿即是这样一家合资

寿险公司。2012年 9月，复星集团和美国

保德信金融集团联合发起设立复星保德

信人寿，总部位于浦东，这是我国首家民

营和外资合资的寿险公司。

复星保德信人寿总裁储良近日接受

记者采访时表示，作为两大世界 500强企

业共同设立的寿险公司，复星保德信人寿

6年来承袭了股东方在产品、服务、风控、

投资等方面的优良基因，已搭建了寿险、

重疾险和年金险等产品体系，满足了客户

在人身保障、健康和养老等方面的需求。

瞄准细分领域发力产品创新

作为寿险公司的后来者，复星保德信

人寿走的是一条“瞄准细分领域，发力产

品创新”的道路。在储良看来，这也是中

小保险公司的出路所在。

去年12月，复星保德信人寿与腾讯金

融云智能风控模型合作，依托腾讯在金融

反欺诈、智能风控技术上的优势，将保险

反欺诈智能风控模型首次应用在互联网

长期寿险领域。

“客户目前主动购买保险的意识非常

强，考虑的问题不再是是否需要买保险的

问题，而是保额够不够的问题，而市场上

的寿险产品保额偏低，已不能满足客户需

求。”储良告诉记者，在这样的背景下，复

星保德信人寿与腾讯金融云合作，利用大

数据、人工智能等技术，在甄别客户基础

上提高了保额。

基于上述技术推出的首款产品——

复星保德信星安定期寿险在免体检的情

况下，不分年龄最高保额可达200万元，目

前该款产品最高保额已提升至250万元。

记者获悉，该款定期寿险产品在互联

网平台上推出半年多来，市场占有率在国

内已名列前茅。

此外，复星保德信人寿还已推出了多

次赔付的重疾险、含身故责任的老年防癌

险等特色保险产品，满足不同客户群体的

差异化需求。

“公司正在与复星医药合作，打算针对

痛风人群推出专门的保险，即痛风人群在复

星医药买药时可获赠相关保险权益。”储良

介绍称，“‘药+保’模式对客户、复星医药和

复星保德信人寿而言堪称‘三赢’。”由于带

领公司持续发力产品创新，储良获得了沪

上金融家“2017沪上金融创新人物”奖项。

期待开放向业务等领域拓展

值得一提的是，定期寿险正是复星保

德信人寿外资股东——美国保德信金融

集团长期为客户提供的险种，它能够在身

故发生时尽可能的降低家庭财务的损失。

储良告诉记者，复星保德信人寿致力

于搭建以客户需求为导向的销售模式，为

客户提供终其一生的保障设计和财务规

划，正是借鉴股东方保德信的经验。

在保险业进一步开放背景下，储良期

盼着，对已引进的机构在中国市场深耕发

展方面，监管层可以在外资公司机构开设

方面给予更多支持，这样可以把优势的产

品、服务和技术推广到更多领域去。

储良几天前刚从美国保德信总部考

察回来，一个细节让他印象深刻。保德信

在美国的分公司规模大的也不过五六名

内勤，其中，风控人员就有两三人，直接隶

属于总部，考核与绩效也与分公司的业务

量没有任何关系，“在风控和合规方面，复

星保德信人寿仍有很多方面需向外资股

东方学习和借鉴。”

■本报记者 张淑贤

今年4月27日，在银保监会公布了“加

快落实银行业和保险业对外开放举措”的

当天，上海保监局即宣布为韦莱保险经纪

有限公司办理了《经营保险经纪业务许可

证》换证手续，使这家位于浦东的外资保险

经纪机构成为全国首家经营范围扩大的外

资保险经纪机构。

日前，韦莱韬悦企业风险管理及经纪

服务中国区负责人、韦莱保险经纪有限公

司总经理徐汇智以及韦莱韬悦大中华区总

裁袁凌梓接受了记者采访，分享了公司经

营范围获准扩大背后更多的故事。

经营范围扩大申请三天获批

“早在 2004 年，韦莱保险经纪有限公

司就拿到保险经纪牌照，不过只能做大型

企业的风险管理。为进一步扩大业务范

围，早在 2008年和 2009年，公司就向原保

监会提出，想扩大经营范围，最近一两年明

显感觉进程在加快。”徐汇智向记者透露，

“今年4月份，在中国宣布金融业新一轮对

外开放后不久，公司正式向银保监会打了

‘扩大业务范围’的报告，没想到仅三天的

时间，上海保监局就批了。”

袁凌梓表示，经营范围扩大对公司而

言，业务有非常大的扩展空间，“能把全球

的理念、产品、服务模式带到中国市场，为

中国的中小企业和高净值客户服务。”

在扩大经营范围后，韦莱保险经纪有

限公司的业务范围已和中资保险经纪公司

完全一致。徐汇智介绍，此前经营范围仅

限于资产达到 1.5 亿元以上、年保费超过

40万元以上的企业客户，该部分业务范围

只占中国保险经纪业务市场空间的 3%左

右。经营范围扩大后，公司的服务范围已

无限制，业务可拓展至中小微企业和个人

业务，面向的是保险经纪业务 100%的市

场。

深耕保险经纪业务逾20年

韦莱保险经纪有限公司成为首家获准

扩大经营范围的外资保险经纪公司，并非

偶然。

Willis Group（韦莱集团）是全球最大

也是历史最悠久的保险经纪公司之一，成

立于 1828年，总部位于英国伦敦，泰坦尼

克号的保险经纪公司即是该公司。2016
年，Willis Group 与韬睿惠悦合并成立

Willis Towers Watson（韦莱韬悦）。

早在上世纪 90 年代，Willis Group 就

在北京、上海两地设立代表处，迄今已20多
年了，并在2004年获得保险经纪业务牌照，

且自2011年起将中国总部设在浦东。徐汇

智透露，2004年至今，韦莱保险经纪有限公

司员工从 50名扩大至 400名，业务收入每

年由不到2000万元扩大至逾3亿元。

“在‘一带一路’倡议下，韦莱韬悦希望

利用全球网络帮助中国公司‘走出去’。”徐

汇智表示，“中国企业‘走出去’面临着国家

政治风险、金融市场风险等，韦莱保险经纪

有限公司提供针对性的风险评估、咨询，并

形成一个完善的风险转移方案。”

Willis Group与中国的“交情”并不止

20多年。

新中国成立后的第一家保险公司——

中国人民保险，当初面临着全球封锁的保

险市场，Willis Group 是与人保建立业务

合作关系的第一个伙伴，帮助其安排再保

险合同和理赔代理事宜。

1963年，中国第一艘国产的万吨远洋

货轮“跃进号”首航，当年5月1日中午，“跃

进号”货轮触礁沉没在苏岩礁。当时，中国

人保是对此承保的唯一一家保险公司，保

额约 120万英镑。在Willis Group的保险

合同安排上，人保保留了20%的赔付份额，

80%由Willis Group在国际市场上安排，事

故发生后，Willis Group 协助人保成功获

得了赔款。

上海保交所国际再保险平台上线

保险要素市场对外开放迈出重大步伐
复星保德信人寿：

保险业对外开放的受益者

韦莱保险经纪：

首家获准扩大经营的外资机构

上海保交所将为进一步扩大我国再保险业对外开放、促进境内外保险市场的融合发展提供助力。 □东方 IC 供图


