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“与往年有点不同的是：这个岁末没人抢
黄金了。”谈起岁末的投资打算，市民谢小姐
有点焦虑：“前几年，我都是在岁末跟风同事
一起去抢点黄金，算作自己的一个投资。但今
年大家都似乎不太热衷了，我也不知道自己
是不是还要买？但是不买黄金，我又没有其他
方向，那我还能干点啥呢？”有意思的是她老
公也一样焦虑：“我们算是金融单位了，同事
们 2012年的投资却都很另类，有人投资酒
类，有人投资茶叶，他们边投资边享受，虽说
都说不出收益到底多少，但似乎都很快乐。本
想跟着学点什么，可现在股票又涨了。到底要
不要再做回股民啊？”

就此询问相关专家，他们的分析是：整体
而言，贵金属市场在岁末年初走强属于大概
率事件，但在前两年金价大幅上涨的背景下，
今年金价的走势多少有点让人失望，属于强
势调整，不过在年底风险事件增多以及全球
货币宽松的大背景下，黄金市场的避险功能

又在逐步凸显，业内人士预计国际金价在年
底阶段会维持在 1690～1730美元 /盎司一
线震荡，明年当然也有可能上冲 1800美元 /
盎司。持有实物黄金进行战略配置的长期投
资者可以在近期继续持有或购买。当然，也要
特别提醒投资者，贵金属比较适合有长期投
资需求的投资者群体，一般来算，可以以家庭
资产 10%～20%的比例购买贵金属产品以
分散资产风险。在购买相关贵金属产品时，应
优先选择实物金条或银条。

至于另类投资，也算今年的一大热门，它
们在今年寒冷的投资市场里悄然滋生，应该
说是迎合了部分投资人的兴趣：把投资当生
活享受。比如在一家上市公司任职的张先生
就明确表示：自己投资酒类，一半赚了另一半
也亏了。卖出了一些赚钱的品种，也喝掉了一
些亏损的品种。在这个投资过程中，学到了一
些自己感兴趣的东西，也相应扩大的自己的
视野，甚至交到一些志同道合的朋友。从生活

质量上来说，这个投资真的赚了；从投资收益
上来说，也没亏什么。所以，自己还会长期投
资下去。

当然，股市也突然在大家无比绝望的时
候全线飘红了，也许股市的机会每年还是有
一次的，2000点下入市的股民这次赚到了。

2013版熊猫金银币面市
全套金币价格24000元

近日，熊猫迷们普遍关注的 2013版熊猫金
银币已经在钱币二级市场上少量面市，市场价格
金币全套为 24000元；银币的价格则为 280元，
2013版 1盎司熊猫银币发行量为 800万枚，背
面图案均为熊猫饮水图。由于面市量不多，所以，
没有特别需求者，最好还是等一等，看看 2013版
的熊猫金银币货源集中入市后的价格变化再说。
目前 2011版熊猫银币和 2012版熊猫银币目前
最新的市场价格分别为252元和254元左右。

2013年，多年来困扰熊猫金币收藏投资者的
回购问题，有可能在中国金币总公司的努力下有
实质性的启动，如果再加上银行系统进一步加大
熊猫金银币的销售宣传力度，则熊猫金银币的市
场预期会好转。

▲理财案例
新婚的小林夫妻都是工薪阶层，工作和

收入都比较稳定，计划添丁加口的两人感觉
经济压力逐渐增大，开始萌生理财意识。

28岁的小林和 26岁的妻子小玲于今年
5月走进婚姻殿堂，婚房是双方父母准备的，
两人从谈恋爱到结婚一直没有经济压力。目
前，小两口月收入 6500元，生活开支 2500
元左右，手上有7万元活期储蓄。

两人打算5年内生个孩子，届时由双方
父母轮流照看；为了出行方便，还想买辆汽
车，但前提是生活品质不能下降。理财目标：
1.闲钱合理投资；2.五年内生孩子，买车；3.每
年至少旅游一次。
▲财务分析

没有还款压力理财经验较浅

小林夫妇比较年轻，目前都是工薪阶层，

并且刚开始意识到理财的重要性，虽然理财
经验较浅，但目前没有其他还款压力。未来5
年内打算要小孩还有购置汽车的计划，因此
期望资金保持一定的灵活性，既不影响现有
的生活品质，亦能够获取高于同期储蓄利率
的收益。

作为理财新手来说，两人的投资应以稳
健为主。以3年准备为例，小林夫妇至少需要
准备 5万元作为规划孩子的基金、10万元左
右的购车基金、每年 0.8万元的旅游基金，有
一定的资金缺口。5年后一起实现这几个家
庭目标更为轻松。
▲理财规划

留足备用金 闲钱投资保本型产品

根据小林夫妇计划，现有大多数资产建
议配置风险较低的投资品种。留足家庭备用
金后，将5万元现金投入保本基金投资 3年，

按照目前权益性投资市场的情况，最差的预
期三年亦可保本。而目前A股市场各个行业
的市盈率几乎都在历史最低水平，获得超预
期收益并非难事。三年期预期收益 6.5万元，
5年预期收益7.5万元。

而家庭备用金可选择灵活性强、收益稍
高于银行活期存款利息的货币基金，如需应
急也可随时调用。
购买两全险可作为中长期储蓄

对理财新手来说，选择保障型资产也非
常有必要，分期投入，积少成多。比如购买一
份阳光 10年两全险，每年投入 1.5万，林先
生可享有 1倍的疾病身故保障、2倍的一般
意外保障、3倍的自驾车保障、5倍的航空意
外保障以及期满之后的收益。不仅可给家庭
带来一个高额保障，也能为小林夫妇家庭做
好一个中长期的固定储蓄习惯。

▲案情简介
2004年12月，陈某等人通过谋划成立

四川加加连锁投资有限公司，经营商品批发、
零售等业务。2005年 3月，他们正式开始实
施圈钱计划：在没有真实资金投入的情况下，
响亮地打出了“整合成都市保健品市场”的口
号，虚构公司投资拍摄电视剧、开发矿山、上
市的事实，虚假宣传连锁超市利润大、回报
高，采取“加盟经营”的方式，与投资客户签订
开办协议，约定合作到期后优先收购或转让
股份，还可获取高额回报，在成都、德阳、绵阳
等地进行非法集资诈骗活动。随后，陈某伙同
公司总经理王某、副总经理兼客户资源部总
监王某甲，在无真实资金投入的情况下，招募
业务员到菜市场、公园等公共场所，主攻中老
年人。公司业务员向客户大肆宣传保健品连

锁超市经营模式，并隐瞒公司一直亏损的真
相，在多个地区全面开展非法集资诈骗活动。
加加公司部门经理仲某等11人，通过种种迹
象获知公司并未真实投资开发矿山，他们心
中清楚，客户的投资不可能有公司许诺的高
回报、高利润。在这种情况下，仲某等11人仍
在陈某、王某和王某甲的授意下，竭力诱骗客
户投入资金。

到2007年4月案发时止，陈某等14人
共非法集资诈骗 8600余万元，仅报案的受
害群众就多达 2711人，无法返还数额高达
6700余万元。
▲作案手段

1.虚假出资，高利诱惑。加加公司注册资
金 200万元，以及个人所占股份均是虚假出
资。为欺骗投资客户，公司与投资客户签订开
办协议，约定合作到期后除优先收购或转让
投资客户股份外，投资客户还可获取年息
12％～24％不等的高额回报并且三年返还
本金，加加公司就是这样以高额的利益吸引
投资客户。

2.选点行骗，游乐送礼。首先，选择陈旧
小区、老年人比较集中的地方下手，不定时开
展免费活动。其次，以“公司信誉度好，销量
好”为由，召集中老年人到农家乐免费游玩，
发放小礼品，采取“一对一”服务方式，针对不
同性格的客户采取不同的应对措施，诱骗更
多投资客户参与集资。

3.虚假宣传，高薪聚财。加加公司制作投
资拍摄 25集电视剧《日落之前爱上你》的宣
传海报，纯属虚假广告；陈某称欲打造全国最

大保健品连锁超市、中国保健品航母，公司三
分之一员工为残疾人和下岗失业人员也是虚
假宣传。另外，公司只支付业务员少量的车旅
费，高额提成为业务员的主要收入，公司每位
业务员每天的工作就是在农家乐或社区对老
年人进行游说，说服老人们掏钱购股，以获取
提成收入。
▲案件查处

2007年6月27日，陈某因涉嫌非法吸
收公众存款罪被公安机关刑事拘留，同年 8
月2日被逮捕。其余同案犯相继落网。

2009年5月20日，成都市中级人民法
院对该案作出一审判决，陈某犯集资诈骗罪，
判处无期徒刑，并处没收个人全部财产；王
某、王某甲因集资诈骗罪分获有期徒刑十五
年、十三年，并处没收个人全部财产；仲某等
11人分别被判处九年至三年不等的有期徒
刑，并处20万元至5万元不等的罚金。2009
年 9月 14日，四川省高级人民法院终审裁
定驳回上诉，维持原判。
▲案件警示

非法集资活动之所以屡禁不止，原因在
于高额回报的诱惑和不法分子的高超骗术，
以及普通百姓风险意识的欠缺和投资渠道的
受限。四川加加公司主要是利用中老年人对
保健品的青睐，采取虚假宣传的手段，并施以
小恩小惠，诱骗投资客户上当受骗。加加公司
员工为追求高额薪酬，也对非法集资诈骗起
到了推波助澜的作用。我们在提高警惕的同
时，也告诫那些助纣为虐的公司员工们：为一
己私利触犯法律，必将受到法律的制裁！

常熟农商银行启东支行
2012年12月理财计划

注意事项：
1.具体内容以每期产品说明书为准,若有变

动恕不另行通知。
2.每期理财产品将于发行首日上午 8点30

分开放购买,售完即止。
3.理财产品将采用柜面与网银同步销售模

式，客户可足不出户通过常熟农商银行个人网银系统
进行预约购买。
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岁末投资，您焦虑吗
投资买黄金白银？买酒买茶？还是买股票？

梦断“加盟经营”
———四川加加公司集资诈骗案

“加盟经营”带给投
资客户的，既不是股东
的荣誉，更不是高额的
回报，而是圈钱梦幻的
破灭。

年轻夫妇理财宜走稳健路线


