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邮储银行宿迁市分行：

■ 建行宣

近年来，建设银行泗阳支行深
入学习张富清精神，以榜样力量凝
聚奋进动力，用红色精神涵养金融
文化，形成“学精神、强服务、促发
展”的良性循环，为服务实体经济、
守护群众金融安全注入新动能。

深学细悟
让红色基因融入金融血脉
建设银行泗阳支行不断完善

常态化学习机制，从张富清精神中
汲取信仰的力量，让红色基因融入
金融血脉。该行以党支部为单位，
常态化依托“三会一课”、主题党日
等开展张富清先进事迹和中国特
色金融文化学习宣传。

读书活动涵养精神力量。该
行开展“你读书的样子最美”读书
月活动，精选优质读物共读共学，引
导员工将张富清精神转化为建行人

忠诚奉献的自觉和奋勇向前的动力。
专题学习强化初心认同。该行

开展张富清精神学习座谈会，组织
共青团员、群众代表观看张富清先
进事迹纪录片，张富清的事迹引发
了员工强烈反响。“张富清同志不畏
艰难、矢志奋斗的拼搏意志，深深激
励着我。在今后的工作中，我要以
他为榜样，在自己的岗位上发光发
热。”该行一名年轻员工感慨道。

实干笃行
转化精神力量提升服务效能

学习张富清精神，关键在行
动，核心在转化。建设银行泗阳支
行大力传承张富清“扎根群众、服
务基层”的作风，努力把学习成果
向工作实效转化。

金融宣教护航成长。该行组
建“张富清金融服务队”开展金融
知识普及活动，工作人员走进学校
开展“小小银行家”活动，播放反诈

动画，开展金融知识宣传，强化师
生风险防范能力；深入社区开展

“一对一”宣传，结合“金融教育宣
传月”，向老年人揭露“养老理财”
等诈骗陷阱，守护财产安全；走进
菜场、商场等场所，推广自制反诈
微视频《大爷特烦恼》，提升商户对
非法集资、电信诈骗的识别能力。

党建引领深化共建。该行以
党建为纽带，构建多方联动的金融
安全防线，联合保险公司、社区党
支部成立“防非工作站”，通过风险
排查等，防范“养老诈骗”等非法金
融活动，守护群众“钱袋子”。

“张富清金融服务队”中的党
员主动担当，在反诈一线践行初
心，其中3名党员因成功阻止诈骗
行为获泗阳县公安局表彰。

精心谋划
红色品牌赋能高质量发展
建设银行泗阳支行持续推进

“党建+金融”党建品牌建设，将张富
清先进事迹融入日常。构建长效宣
传阵地。该行以基层网点和移动服
务点为依托，建立“固定阵地+流动
宣传”相结合的金融服务网络，把

“张富清金融服务队”打造成红色宣
传的“移动堡垒”，通过便民服务区、
社区服务中心等延伸触角，打通金
融服务“最后一公里”，实现县域基
层全覆盖。深化品牌影响力。该行
通过“党建+金融”的模式，将张富清
精神融入银行治理、业务发展全过
程。从防范非法金融活动到支持乡
村振兴，从青少年金融教育到老年
人权益守护，该行以生动实践为推
动金融高质量发展注入持久动力。

今后，建设银行泗阳支行将
以张富清精神为指引，鼓足干劲
践行“金融为民”初心，把金融

“活水”源源不断输送向田垄、商
圈、基层，为地方经济高质量发
展注入不竭动力。

——建设银行泗阳支行从张富清精神中汲取信仰力量

坚守服务初心 传递金融温度

■ 南银宣

南京银行宿迁分行以“融资—融智
—融商—融生活—融无限”服务生态圈
理念为核心，围绕客户多元化需求，深
化资源协同整合方角色定位，助力科创
企业腾飞发展。截至2025年6月末，该
行科技金融贷款余额45亿元，惠及700
余家企业，年内新增客户超百户。

从“融资”到“融智”，陪跑企业助发展
2024年，某“专精特新小巨人”企

业冲刺科创板时遭遇资金挑战。南京
银行宿迁分行组建“上市护航团”，协
调券商、律所上门会诊，该行同步提供
8400 万元授信支持研发扩产。数月
后，企业成功募资8.6亿元，市值突破
50亿元，带动宿迁化工产业形成百亿
集群。“他们不仅是银行，更是战略伙
伴！”该企业高管如是说。

不仅于此，南京银行宿迁分行还
以“融智”服务，依托江苏省产业技术
研究院及部分高校等战略渠道，协助
企业完成技术转化或成果落地。

从“融商”到“融生活”，生态赋能无边界
当江苏某新材料企业急需开拓市

场时，南京银行宿迁分行秉持超前意
识，主动服务，为其打开生态圈资源
库，嫁接医疗产业链相关渠道；当企业
家为子女国际教育问题焦虑时，南京

银行宿迁分行私人银行团队提供留学
规划、跨境结算等“融生活”服务。“单
纯贷款解决不了发展焦虑。”该行客户
经理坦言，通过为企业家提供子女教
育、跨境服务、高端医养等高端定制服
务，帮企业家卸下生活重担，他们才能
专注创新。

极速破冰，主动服务加速金融赋能
“1个工作日解决！”宿迁某材料科

技公司负责人感慨道。该公司因缺乏
抵押物融资受阻时，南京银行宿迁分行
通过“鑫e科企”产品，为企业定制了信
用贷款，并在1个工作日内完成授信额
度审批、账户开户、贷款投放等全部业
务流程，解决了企业的燃眉之急。

“鑫e科企”是南京银行结合十余
年来在科创金融领域内深耕实践所积
累的科技企业融资样本，针对“专精特
新企业”“高新技术企业”“科技型中小企
业”等科创企业研发推出的线上标准化
融资产品。该产品通过一键扫码、两步
授权，“足不出户”即可完成线上审批，快
速获得最高上限1000万元的信用贷款
额度。该产品上线以来，由于客群覆盖
面广、授信额度高、线上续贷便捷等优
势，获得了客户高度认可，成了南京银行
极具市场竞争力的“拳头”产品。

此外，南京银行宿迁分行还通过
“知识产权质押”、投贷联动等定制方
案，破解科创企业不同周期需求。

以“五融”服务生态圈
激活科创企业“一池春水”

本报讯 为贯彻落实集团公
司、总行、省分行年中工作会议要
求，回顾上半年工作、分析当前形
势，安排下半年重点任务，7月29
日上午，邮储银行宿迁市分行召开
2025年半年度工作会议。邮储银
行江苏省分行党委委员孙成出席
会议并讲话，邮储银行宿迁市分行
党委书记、行长夏红青作大会工作
报告。

上半年，邮储银行宿迁市分行
认真贯彻落实市委、市政府、监管
部门和上级行党委工作要求，主动
融入宿迁市经济社会发展大局，践
行金融工作政治性、人民性，聚焦
金融“五篇大文章”，大力服务实体
经济，各项贷款余额554.31亿元，
圆满完成各项目标任务。

会上，孙成充分肯定了邮储银

行宿迁市分行2025年上半年工作
成绩，并对下半年工作提出要求。
孙成说，要敢想，朝着大行目标努
力，跳出江苏看宿迁在全国的位
次；要会干，紧盯短板和绩效考核
导向，主动营销业务，协同发展；
要快上，聚焦“三个率先”（率先领
会、率先行动、率先见效），沿着政
策引导，以六大攻坚和场景化获
客增厚动能；要自强，要加强队伍
建设，不断优化营销模式；要行
稳，要以全周期风控守住经营成
果，做大浪淘沙中的“压舱石”。

夏红青在会上作了题为《锚定
战略路径 坚定必胜信心 突出能
力提升 以磐石般的实干担当护航
年度目标圆满实现》的工作报告。
他指出，要坚定不移以习近平新时
代中国特色社会主义思想为指导，

全面落实集团公司、总行、省分行
及监管工作要求，紧扣“乡村振兴、
园区+、强县富镇、水运江苏”四大
主线，持续提升发展质效。要以高
质量党建为引领，从作风建设、监
管指标和效益指标三方面发力，提
升发展质效，力保完成普惠及效益
目标，推动业务发展。六大金融板
块要聚焦战略路径。个人金融以
G—B—C 联动、场景攻坚等驱动
存款与AUM增长；三农金融主攻
特色行业轮动、物流水运及体系化
下沉；消费金融聚焦好房子项目、
B端拓客与车贷重启；信用卡强化
获客、消费场景与分期业务；公司
金融推进项目储备、场景攻坚及交
易银行创新；普惠金融深耕重点区
域、产业链与渠道场景，批量拓客，
不断加快转型突围。要构建和完

善公私协同机制，从场景综合开发
和机构能力提升两个维度持续推
进零售转型；要加强精细管理，加
快高素质专业化干部人才梯队建
设，突出挖潜增效；要坚守质量底
线，全力以赴打好资产质量攻坚
战，强化内控合规管理，持续夯实
发展根基；要坚持以人为本，搭建
成长平台，持续为职工办实事，不
断激发内生动力。

夏红青表示，下一步，邮储银
行宿迁市分行将继续落实集团公
司、总行、省分行工作会议部署，沿
着省分行工作会议确定的战略路
径，以“时不我待”的紧迫感抢抓机
遇，以“舍我其谁”的责任感勇挑重
担，全力攻坚年度目标，为全市高
质量发展贡献力量。

（邮储宣）

召开2025年半年度工作会议

本报讯 今年以来，工商银行
宿迁分行将服务实体经济作为业
务发展重要方向，围绕实体经济金
融需求靠前发力、靶向发力，做细
做实制造业服务，推进制造业企业
等重点板块拓面提质。当前，该行
制造业贷款余额185.91亿元，较年
初新增38.81亿元；制造业贷款增
量同比上升17.1亿元、增幅同比上

升8.64%。
把握机遇，发挥政策效能。该

行充分利用差异化授权政策，简化
审批流程，提高审批效率，进一步优
化投放结构，加大制造业企业、民营
中小微企业贷款，尤其是中长期贷
款的投放力度，加快打造制造业金
融领军强行。

完善架构，推动专业经营。该

行成立制造业金融中心，多部门联
动，做好贷款审批、利率方面沟通
协调，向下支持，助力支行客群拓
展，提升制造业贷款投放效率。

专项拓展，夯实客户基础。该
行聚焦宿迁“615”产业体系建设，
围绕重点客群、产业集群和产业
链，挂图作战、拔旗攻坚，持续加强
优质客户营销储备，围绕生产场景

持续做好产业链上下游综合金融
服务；对优质制造业做好白名单客
户服务，加大资源导入、加强前中
后部门会商，实现业务份额提升。

明确目标，优化考核机制。该
行加大对制造业金融考核力度，制
定专项激励措施、出台实体信贷服
务考核方案，持续推进制造业金融
高质量发展。 （张天瑞）

工商银行宿迁分行：

持续推进制造业金融高质量发展

本报讯 为切实提升商户群体防诈
反诈能力，保障经营者资金安全，近日，
华夏银行宿迁分行组织“反诈宣传小分
队”深入商户聚集地，面向商户开展防
诈专题宣传活动，用通俗易懂的语言拆
穿诈骗套路，受到商户群体广泛好评。

该行工作人员在活动前期做了大
量准备工作，通过收集分析过往案例，
梳理商户易遭遇的诈骗类型，努力提
升宣传实效。

活动期间，该行工作人员走进商
铺，详细介绍了各类诈骗的特点和防
范方法，还现场演示了诈骗分子如何
通过伪造订单截图、发送钓鱼链接等
行为套取商户账户信息。“上个月我们
就好像遇到骗子了，对方说‘平台升级

要重新绑定银行卡’，幸好我们打了电
话核实。”宣传现场，李女士感慨道。
此外，工作人员还特别针对不同类型
的商户进行了个性化讲解，如经常使
用收款码收款的餐饮、零售商户，工作
人员提醒他们要定期检查收款码，开
启语音到账提醒功能，确保每一笔收
款都能及时知晓。

商户是经济的“毛细血管”，守护
商户资金安全至关重要。下一步，华夏
银行宿迁分行将继续践行金融为民的
使命，根据不同人群的诈骗风险点，定
制更精准的宣传内容，通过“定期回访+
线上提醒”的方式持续跟进，提升商户
防诈“免疫力”，让反诈“防护网”始终为
商户经营保驾护航。 （华夏宣）

面向商户开展防诈专题宣传活动

本报讯 近日，农业银行宿迁
分行联合宿迁市电子商务（网商）协
会（以下简称“宿迁市电商协会”）成
功举办党建共建暨电商客群客户交
流活动。此次活动，双方以党建为
纽带，通过党建搭台、业务联动，进
一步深化双方合作，为银商协同发
展再添新动能，共同助力宿迁电商
产业高质量发展和地方经济建设。

作为全市网点数量最多、分布
最广的大型国有商业银行，农业银
行宿迁分行始终坚守金融本源，持
续加大重点领域信贷投放，深耕地
方产业。宿迁市电商协会则深耕
本地电商生态，汇聚海量网商资
源，是助力宿迁“电商名城”品牌提
升的重要力量。共同的发展愿景与
责任担当，让双方在服务地方经济、
驱动产业创新的道路上携手同行。

活动中，农业银行宿迁分行党
委委员、副行长刘嵬表示，该行将
以党建为引领，把服务电商客群作
为金融支持实体经济的重要抓手，
通过资源共享在电商金融、供应链
融资、普惠金融等领域深化合作，
彰显该行深耕地方产业的坚定决
心。随后，该行金融产品宣讲人员
针对全市电商经营的特点，详细介
绍了农业银行宿迁分行定制化特

色服务，精准对接客户需求，得到
现场电商客户的积极反馈。

党建共建协议签约环节，宿迁
市电商协会党委副书记、副会长孙
义与农业银行宿迁分行普惠金融
事业部党支部书记、总经理胡涛签
约，宿迁市电商协会秘书长李晓
林、农业银行宿迁分行副行长刘嵬

见签，标志双方合作进入实质阶
段。互动交流中，电商客户与农行
团队深入沟通，部分客户现场签订
合作意向，为后续业务打下基础。

宿迁市电商协会秘书长李晓
林在总结中肯定活动成效，期待双
方共同探索“党建+电商+金融”融
合发展新模式。此次活动是农业

银行宿迁分行“党建引领业务”的
又一次生动实践，不仅深化了银商
党建联动，更夯实了服务电商客
群、拓展业务场景的基础。双方将
以此次合作为新起点，持续创新服
务模式，为宿迁电商产业注入金融

“活水”，共同书写地方经济发展新
篇章。 （孙影）

农业银行宿迁分行与宿迁市电商协会共启合作新征程
党建引领聚合力 银协携手谱新篇

南京银行宿迁分行

华夏银行宿迁分行


