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专题/天南地北岳西人

初到昆明的徐亚云在一家服装店做店长，她花了三个月的时间，走遍昆明
的大街小巷，将店里的营业额由每月两三万提高至每月十万以上，那段时间，
徐亚云成为公司的“名人”。

在突出的业绩面前，徐亚云并没有骄傲，而是更加清楚自己要什么。她凭
借自己多年的工作经验及敏锐的洞察力，觉得布料市场很有发展前景。不久，
徐亚云决定自己创业。她用手里的5000元钱买了手机、传真机和自行车，在离
家不远的地方租了一间仓库。并用剩余的钱，从他认识的一位广东老板那里进
货。货到了，她就四处跑市场，就将自己的名片和布料信息告诉对方。记得有
一次，人家看她一副“乡下妹”的样子，不让她进门，但她仍然坚持把相关信
息留下。没想到，这个人成为她的第一个客户。

1999年，对徐亚云来说是灰暗的一年。当时一个客户和她谈好了生意，付
了八万元定金，徐亚云骑着自行车兴冲冲把八万元现金背回了家，结果那单生
意因质量问题，让她亏了三四十万元。刚刚创业才不到一年时间的徐亚云急得
像热锅上的蚂蚁，不知如何是好。但她的父亲知道后，不但不责怪，用两天时
间，四处借钱，从亲朋好友和邻居那里为她借了15万。而另一位在深圳的老总
则用他的工资做担保，让她渡过了难关。

伴随着诚信与真诚，“亚云纺织”的生意越来越好，进货的次数也逐渐多
了起来。只要货卖完，她就会马上把货款打给供货方，从来不会拖欠，为以后
的合作打下坚实的基础。

徐亚云，1971年出生，岳西县白帽镇人，
昆明亚云纺织有限公司总经理。

四季如春的昆明，天高云淡，大街小巷各类盛开的鲜花，用她姣好的
容颜迎接着八方来宾。

日前，我们《天南地北岳西人》采访组，来到了昆明市螺蛳湾国际商贸
城亚云体验馆。刚走进体验馆，我们就看见一位身着长裙、漂亮高挑的女
士正在与顾客交谈着，她面带微笑向客人们介绍着不同的布料。环顾这间
700 多平米的大厅，各种颜色的布料一应俱全，民族服装、校服、工装、西服
等样品琳琅满目，可以看出主人的服装生产非常全面。徐亚云带领我们走
进她的工作间，她向我们介绍给客户定制的各类服饰后，谈起了一个女孩
独自创业的艰辛和现在发展的情况。

徐亚云说，18 岁以前，她就是一个不服管的孩子，非常调皮。在学了一
段时间裁缝后，她突然想要出门打工。家里人想着一个小女孩出门不放
心，都不支持。出门的那一天，大巴车起动的那一刻，父亲在大巴车的后面
追着跑五六百米，不想让她独自离家。说起那一刻，徐亚云仍止不住泪水
涟涟。

走出大山的徐亚云，去过浙江温州，到过福建石狮，她先后做了车工，
质检员，生产科科长。不到五年，徐亚云从一线打工妹晋升到许多打工人
梦寐以求的“白领”。然而，徐亚云并不满足。1998 年初，通过一个朋友的介
绍，徐亚云来到了云南。她一到春城，就特别喜欢云南的气候，喜欢这个多
民族省份的安定、祥和。徐亚云暗下决心，一定要在这里走出自己的路，闯
出一片新天地。

徐亚云：让生活多姿多彩天南地北岳西人

县融媒体中心 主办
2014 年 7 月，“亚云纺织”乔迁螺蛳湾国际商贸城市场。这时，

徐亚云炯炯有神的眼睛里，透出了舞梦云南第一品牌的光芒!这是一
个巨大而有潜力的市场，她瞄准云南少数民族多的商机，在少数民
族服饰加工上做文章，并且将各民族的服饰作为自己的特色品牌进
行打造。她常常到少数民族居住地釆风，向当地原住民求教，把各
民族服饰传承了下来。现在，徐亚云还瞄准了东南亚市场，将自己
亲手设计的各类服装传向世界。我们在她的工作间看到，她定制设
计的服饰除民族服装外，一些演员，职员和企业家等看好她量身设
计的款式、特色，纷纷上门定制，使“亚云纺织”成为一个响亮的
品牌。

如今，“亚云纺织”虽然只有 10 来位员工，营业额每年却能达
到两千万元以上，让同行不得不刮目相看。

作为一名事业成功的女性，徐亚云爱好广泛。闲暇之余，读书
品茶，练习书法，户外运动，四处旅游。这些不仅为她在商界打拼
添了几份沉稳和优雅，也使她的生活更加充实多彩。她说，人生是
美好的，我们应享受当下每一份美好，让自己的生活更加丰盈。

“把当下归零，对我而言每天都是新的开始。”徐亚云用她真
诚的心面对每一件事，每一个人。她在为亚云品牌进驻全国一线市
场，为倾力打造云南纺织第一品牌而不懈努力。

（方诗生 唐岳红 叶蓉）

七月的昆明，惠风和畅，鲜花怒放。初见崔
显南，我们甚至无法把他与化肥企业的老板身份
相联系。他给我们的第一印象是热情、大方，朝
气蓬勃，甚至有几分书卷气。上车不久，我们就
围绕他何时来到昆明，为什么将一个普通的化肥
生产引上高新特产业的话题聊了起来。

我们走进昆明经开区国家级现代农业科技创
新产业园，他办公区门口的一副对联十分醒目：
七千日风雨成劲旅 二十年汗水铸辉煌。似乎在
提醒我们，这便是此行寻找的主题。这层办公区
是他几年前购买的，宽敞明亮、设施齐全，我们
以轻风佐茶、在普洱的醇香中，聊起了他的过
去、现在和未来。

谈起在岳西创业的经历，崔显南回忆：既有
初生牛犊的创劲，也有幼稚无知的毛病。2003
年，刚接触化肥生产和销售时，二十岁的他，凭
借一腔激情和努力，独自走南闯北跑市场，硬是
把企业的肥料产品推向了天南海北。小有成就
后，他有些飘飘然，不知所向，时常在牌桌上消
磨时光。不仅生活如一团乱麻，在岳西的创业也
跌入了低谷。

面对失败，崔显南毅然选择外出，并时常反
思。2009年秋，崔显南在昆明重新确定了自己的
人生目标，凭着自己积累的生产和销售经验，从
生产入手，一步一个脚印，走专业化、新颖化、

规模化、特色农业智慧化之路。
刚到昆明时，他全身上下只有从亲戚处借来

的6000元。为节约开支，只能三个人一起合租一
套房，两个人合用一辆电动车。只能借用别人的
厂房一角，生产自己的产品。艰苦的条件，磨砺
了他的心智，针对云南的气候和土壤，以及当地
果树、经济作物的特点，他专注研发了适销对路
的肥料产品，并快速打开了市场。

功夫不负有心人，在自己的努力下，崔显南
接到了一个60万元的大订单，这让他非常振奋，
并重新树起了二次创业的信心。随着市场和品牌
的拓展，崔显南搬出了出租屋，不到两年，他就
买了一台国产车，他开着这台车送货、跑市场，
越来越有干劲。

不久后，崔显南决定开始聘请生产和销售人
员，而他自己则将主要精力用于“充电”、研发产
品、聘请专家顾问，跟科研院所合作，将单一的
肥料生产拓展到做整个农业产业链，以更高的起
点、更大目标谋发展。也正是这些决定，让他的
公司逐渐成为独树一帜的化肥生产企业。

从卖产品，到做产业，崔显南的经商之道有
了质的转变。2017年开始，崔显南的团队围绕农
业产业化这个大主题，做起了自己的小文章。他
们从种苗组培脱毒、育苗，到设施安装，再从生
产管理、生产标准，到产品销售，形成完整的产

业链，不仅让企业发展注入了活力，还解决了农
民就业问题。

2021年，崔显南租用400亩土地建设草莓种植
示范区，支付给当地劳务费用200多万元，还解
决当地100多农民就业。他结合科技技术，从传统
农业跨越到现代智慧农业，让草莓从传统的土壤
栽培升级为基质栽培及气雾苗栽培，并研究出草
莓专用营养液，降低草莓农残，实现大幅增产增
收。

如今，崔显南的公司成为中国农业科学院博
士后工作站，云南省农业科学院、云南农业大
学、云南省农业技术推广总站等科研院所合作企
业，有专业技术人才30多人，有国家发明专利3
项，实用新型专利及软件著作权30多项，产品注
册商标73个，在云南和安徽有多家生产分公司、
直营店，成为一家集科研、生产、销售推广及农
业技术服务的高新技术企业；通过高端的科研技
术与现代管理理念，公司围绕农业数字化、智能
化、信息化等多方面的产品进行研发并使用，现
已获得先进技术企业、全国重合同守信用AAA级
企业、诚信经营示范单位、2020年度价值品牌企
业等荣誉称号。

崔显南正意气风发，朝着现代智慧农业的发
展方向，向着自己心中的宏伟蓝图大步迈进。

(方诗生 唐岳红 叶蓉)）

崔显南：志在春城展宏图

崔显南，1983年出生，岳西县菖蒲镇人。安徽省农利化肥股
份有限公司创始人，云南普丹红农业科技有限公司总经理，高
级农技植保人员，云南省科技特派员，云南农业大学硕士生课
外实践导师、玉溪市农资商会副会长等。


